| HUAWEI OFRECIO REBAJA DE CASI 40% PARA GANAR CONTRATO DE PREPAGO CELULAR

ICE esta obligado a indagar
si oferta china es ab surda

Instituto aceptd

descuentode casi
$4 millones sin ver
sierarazonable

& Contralorfaordena
indagar siempresa
_cumplirfa proyecto
pese al descuento
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La Contraloria General de la Re-
publica exigi6 al ICE indagar si la
-empresa chinaHuawei Technolo-
gies ofreci6 un precio absurdo pa-
ra ganar el contrato que permiti-
ra introducir la telefonia celular
prepagadaal pais.

La institucion de control giré

1a orden el lunes pasado, cuando:

anulo la adjudicacion del contra-
toalacompania china. Estagano
el negocio al rebajar su precio ini-
cialyofrecerun descuentodecasi
el 40% (de $3,7 millones).

El Instituto Costarricense de
Electricidad (ICE) abrio un con-
curso en el 2007 con el objetivo de
adquirirlos equipos que serviran
| enlatelefonia prepagada.

En ese tipo de servicio, los
usuarios compran de antemano
una determinada cantidad de mi-
nutosenlugar depagarunafactu-
racion mensual. Este es un siste-

ma similar al delas tarjetasdela -

telefonia publica.

Enun principio, el ICE escogio
como proveedora a la compariia
sueca Ericsson por $12,2 millones
para dicho contrato, perola adju-
. dicacion fueanulada porunaape-
lacion de Huawei.

Eso dejo solo dos companias
con posibilidad de ganar el nego-
cio: la empresa china y el consor-
cio TFO-Redknee.

En ndvlembre, funcionarios del ICE recibieron la oferta de Huawei para el
contrato de tercera generacién. ARCHIVO :

Entonces, el ICE readjudico el

contrato a Huawei por $6,4 millo-
nes (con el descuento incluido),
mientrasqueelotrocompetidorco-
braba $12,4 millones.

éPrecio ruinoso? La Contraloria

ordendindagarel preciode Huawei

luegodeanalizarunargumentodel

consorcio TFO-Redknee. Este ale-
ga que la oferta china es ruinosa
pues el precio es tan bajo que impe-
dira cumplir con el contrato.

Segun la Contraloria, TFO-Red-
knee no logro comprobar que el
preciosearuinoso, peroel ICE tam-
poco probaquenoloes.

E1ICE habia establecido un pre-
supuesto de $15 millones para este
proyectoyalegdque, alanalizarlas
ofertas iniciales, el precio de Hua-
weiestabaenunrangosimilaralde

_otros oferentes, por lo que no en-

controningun elemento quele “hi-
clera presumir alglin incumpli-
miento” porfalta deingresos.

La empresa china primero coti-

z0 el proyecto en $10,1 millones, pe-
roel contratolefue adjudicado con
base en el precio rebajado con el

descuentodecasiel40%.

Asi, Huawei ofreci6 ejecutar el
contrato en $6.4 millones. Sin em-
bargo, el ICE no analizo si ese pre-
cio corria el riesgo de ser ruinoso,
concluyo la Contraloria General.

En cambio, el ICE si realizo ese
analisis en otro concurso ganado
por Huawei con un descuento: el
proyecto para proveer voz sobre IP
(protocolo de Internet).

En esa ocasion, el ICE se dio por

satisfecha cuando Huawei le dijo:
“Hstamos seguros de que el precio

cobradoyeldescuentoofrecidonos
garantizan el cumplimiento de to-

dos los términos del contrato y nos

ofrecela oportunidad de participar
con elICE como sociosestratégicos
en el desarrollodelpais”.

Seguin la Contraloria, el Estado
debe determinar “si, con el precio
cobrado, el oferente sera capaz de
cumplir el contrate”. Ese andlisis
debe hacerse antes de evalua.r to-
doslos precios.

Piden anilisis detallado. Para el
nuevo analisis, la Contraloria exi-
gi6 al ICE disponer al menos de un

 ESTA EN PLAE_\W:’ILOTO
El prepago
sigue en espera

La venta masiva de servicios c
lulares de prepago contintia e
espera en nuestro pais, aunqu
dicho servicio funciona en otre
paises desde hace muchos
afios. En este sistema, el usua
rio compra tarjetas con una
cantidad determinada de mint
tos, en lugar de pagar una fac
racion mensual.
Eso permite a los usuarios ter
un mayor control sobre su gas
to; ademas, pueden disfrutar ¢
un nimero telefénico al que
pueden ser llamados. El ICE s
“lo ha lanzado proyectos pilotc
con usuarios predeterminado
pero se requiere un equipo ad
cional para ampliar el servicio

presupuestodetalladodeloscc
ponentes del proyecto, asi co
delautilidad ylosgastosadmi
trativos dela empresa. :

Ademas, la empresa debe j
tificar en forma detallada co
logra ofrecer el descuento.

En un comunicado de prer
Erick Jiménez, director jurid
delICE, indico que el ICE anal:
ra la resolucion de la Contralc
para suministrar la informac
queestaentidad requiera.

Por sulado, un peritaje apo:
do por TFO-Redknee dice qu
precio ofrecido por Huawei ¢
sariaquelafirmatengapocao
la ganancia, lo que implica “la
tencién de excluir a los der

_ competidores en forma deslea

Este medio envio el vier

_ unaconsultaalacompaniach

mediante correo electrénico,
ro un consultor externo infor
de que el tnico autorizado p

_ responder estaba fuera del pa
regresaraestelunes.m




